urf und Implementierung ereignisgestouerter Services zur internen Prozessautomalisierung.

Ubernahme der Architakturverantwortung fur Datenflisse mit hohen Transaktionsvolumina

+ Aufbau containaenisiarter Anwendungen fur Buchungs- und Ressourcenmanagemant.
+ Entwicklung generischer Schaittstelien und Optimierung von Durchsatzzeiton
+ Einfutvung statischer Analyseketten und automatisierter Tests

Software Engineer Intern

Synexss Systems

* Unterstitzung bet der Modularisierung interner Tools und Implementierung kleiner Service-Endpunkte.
*Analysa einfacher Performance-Bottienecks

AUSBILDUNG

BSc Informatik Jan-18 - J;
Technischa Hochschulo Bertin |
] Vertiafung In Softwarearchitekiur, vertailte Systeme. Datenbanken und Balriebssysteme Abschiussarbait zur Stabilisierung

~ ereignisgesteuverter Datenpipelines. Abschiussnote 1.3, i
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Commerciale
Laurie Defois

Q Bordeaux

6 Laurie defiols@gmall com
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EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

CHARGEE DE VENTE

Boutique Mod Style, Bordeaux 2019 - 2021
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FORMATIONS

Master Marketing et Développement Commercial

KEDGE Busness 5S¢ Bordeaus

BTS Négociation et Digitalisation de la Relation Client (NDRC)

SOFT SKILLS

« Empative ot écoute sctive
« Sens du détal
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« Copae

o Travad en équipe
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« MubSpot
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